Koolitus: , EAS alustava ettevotja Baaskoolitus*

Koolitus on suunatud kdigile, kes soovivad omandada ettevotlusalaseid baasteadmisi ja oskusi
ning saada informatsiooni ettevétiusega alustamiseks.

Oleme oma koolituse iiles ehitanud nii, et see oleks labivalt praktilise suunitlusega ja et
koolituse tulemusel valmiv &driplaan aitaks koolitusel osalejatel reaalselt oma ettevotet
kaivitada. Valmiv driplaan on eelkdige tooriist ettevotja edasiseks tegevuseks.

Koolitused toimuvad aktiivoppe meetodil, sisaldades arutelusid, riihmatdid, kogemuste
vahetamist, naidisjuhtumite lahendamist. Koolituse kadigus to66tavad osalejad pidevalt oma
drimudeli ja driplaaniga ning teevad selle raames koduseid t6id (sh kohtuvad potentsiaalsete
klientidega, hangivad tagasisidet jne.)

Koik koolitusel osalejad saavad spetsiaalse to6vihiku, mis toetab ariplaani koostamist.

Koolituse I6pus toimub ariplaanide kaitsmine ja ariplaani edukalt kaitsnud osalejatele, kes on
lisaks osalenud vdahemalt neljal koolituspdeval valjastatakse tunnistus.

Osalustasu Uhe koolitusel osaleja kohta 40 eurot (koos km’ga). Osalejale viljastatakse arve
registreerumisnimekirja alusel.

Koolituskava :

| pdev: 17.11.2014

Teema : Mina kui ettevotja ja minu ariidee

Esimene koolituspaeva kdigus anname llevaate teemal, mis on ettevotlus ja kes on ettevdtja,
milliseid ettevdtlustiilipe on olemas ja millised on selle valdkonna ohud ning voimalused.
Raagme ariideedest, millised on hea ariidee tunnused, kuidas seda hinnata ja testida.
Koolitaja: Elmo Puidet

Il pdev: 18.11.2014

Teema : Arimudeli arendamine

Teisel koolituspdeval on vaatluse all arimudeli temaatika. Vaatame, milliseid on erinevad
arimudelid ja mis on drimudeli ja driplaani vahe. Iga osaleja saab kaardistada oma ettevotte
arimudeli.

Koolitaja: EImo Puidet

Il paev: 24.11.2014

Teema : Turundusstrateegia

Kolmas koolituspaev keskendub turundusstrateegia teemadele. Analiilsime turunduse rolli
Gldisemalt, millised on turunduse eripadrad vdikeettevGttes. Saame teada millised on
turunduse tooriistad ja kuidas neid kasutada. Kuidas teha turuanaliiiisi, kuidas seada
turunduseesmarke, kuidas oma sdnumit valja tootada, kuidas valida turunduskanaleid ja
partnereid ning kuidas oma tulemuslikkust moota. Eraldi teemana p6drame tdahelepanu
internetiturundusele.

Koolitaja: EImo Puidet



IV paev: 25.11.2014

Teema: Miiiik. Turundus- ja miiligiplaan

Neljas koolituspaev on plihendatud mutgile. Saame teada, mis on turunduse ja miiligi vahe,
kuidas seada miiligieesmarke, kuidas leida mutgikanaleid, kuidas maarata oma kauba hinda.
Koolituse kaigus saavad koolitatavad koostada oma turundus- ja mudgiplaani.

Koolitaja: EImo Puidet

V paev: 02.12.2014

Teema: Tootearendus ja teenuse disain

Viies koolituspdev on tootearenduse ja teenuste disaini paralt. Anname Ulevaate sellest,
mida tahendab tootearendus ja kuidas seda kasutaja vajadustest lahtuvalt teha. Radgime
sellest, kuidas eristuda ja kuidas teha pakkumisi.

Koolitaja: Markko Karu

VI pdev: 03.12.2014

Teema: Finantsjuhtimise alused

Kuuendal koolituspdeval keskendume finantsjuhtimisele. Anname Ulevaate, mida tahendab
finantsplaneerimine, miks see véikeettevottes vajalik on ning vaatame, millised on erinevad
raamatupidamisnduded ning kuidas neid vaikeettevottes korraldada. Tutvustame
ettevotlusega seotud maksude temaatikat ning dpetame lugema finantsaruandeid.
Koolitaja: Argo Teral

VIl pdev: 16.12.2014

Teema: Meeskond ja juht. Ariplaanide esitlus.

Viimasel koolituspdeval raagime tldjuhtimisest, juhi rollist ja meeskonna loomisest. Toimub
ka koostatud ariplaanide esitlus ning alustatavatele ettevotetele suunatud
rahastusvoimalustest raagib piirkonna ettevdtluskonsultant. Samuti on viimasel
koolituspaeval véimalus kohtuda tihe piirkonna eduka ettevotjaga.

Koolitaja: EImo Puidet
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